SEMINARIEINBJUDAN

Ta kontroll over forsaljningen och na
framgang pa den svenska marknaden

érséljning och ink6p befinner sig i en brytningstid
Fnér digitaliseringen &ndrar spelreglerna och pla-

neringshorisonten. Manga foretag gar vilse i for-
séljnings- och marknadsféringsdjungeln. Det viktigaste ar
férmagan att reagera, eftersom kanalerna, verktygen och
kdparnas beteende andras hela tiden. Vi férdjupar oss i

detta aktuella &mne pa vart férsiljningsseminarium, som
leds av Finlands framsta séljcoach, Mika D. Rubanovitsch.

Av tre experter inom internationell férsaljning, Tanja Piha
(Fondia), Immo Salonen (Giosg.com) samt Martta Riihi-
maki (Sympa), far vi praktiska exempel pa hur man gar
tillvaga for att sélja sina produkter och tjanster i Sverige
samt de viktigaste skillnaderna i forsaljningskulturen mel-

lan Sverige och Finland.

Kom och ta del av de bésta tipsen for framgang och kunskap!

Om evenemanget

Dag: tisdag12.02.2019

Tid: kl 08.30-12.00

(frukost serveras kl 08:30-09:00,
latt lunch ki 11:15)

Plats: Sveriges ambassad,

Norra Esplanaden 7 A, Helsingfors
Anmalan: senast 05.02.2019 pa
www.finsve.com/forsaljning
Deltagaravgift: ingen deltagaravgift
Sprak: finska
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SEMINARIUM

Ta kontroll over forsaljningen
och na framgang pa den svenska marknaden

Tisdag 12 februari 2019 kl 08:30—12:00.

Sveriges ambassad, Norra Esplanaden 7A, Helsingfors

Presentation av talarna

Mika D. Rubanovitsch

Finlands framsta séljcoach, sparringpartner,
mest framgangsrika férsaljningsférfattare,
dgare av Johtajatiimi och fanbarare for rérel-

sen Myyntikapina, som erbjuder sina kunder

chefs- och siljcoachning, konsulttjanster och
influerarférsaljning med hég profil baserat pa éver 20 ars erfarenhet,
processkompetens och bevisade resultat. Mika D. Rubanovitschs 8
bécker om framgang har spritts i mer an 51000 exemplar, e-bocker

medriknat.

Tanja Piha, Growth Booster, Fondia

Tanja Piha anvénder sig av olika férsaljnings-
och marknadsféringsmetoder for att satta
fart pa juridikfirman Fondias tillvéxt i Finland,
Sverige och Baltikum. Hon har varit affars-
strategisk ledare for Teliai Norge och Finland.
Innan dess arbetade hon inom IT-sektorn och pa Finnair. | sitt TEDx
talk talade hon om tillvaxtférutsattningarna for olika expertorgani-
sationer. Fér Piha 4r det viktigt att finlandska féretag finner fotfaste

pa de nordiska marknaderna.

Immo Salonen, Senior VP,

Global Sales, Giosg.com

Immo Salonen ar pionjar inom onlineférsaljning
och kundservice. Han brinner fér att hjalpa

féretag att ge sina kunder bittre service pa

néatet. Han har arbetat med internationella A

forsaljningsuppdrag redan under ett artionde och har under den
perioden varit med om att expandera ett finlandskt teknologiféretags
verksambhet till de svenska och brittiska marknaderna. Dessutom ar

Immo en jurist som avskyr regler.

Martta Riihimaki,

Country Director - Sweden, Sympa

Martta Riihimaki har arbetat med internationell
b2b-férsaljning sedan ar 2006, de senaste

drygt 8 areniSverige — pa ett eller annat sétt

ihop med finlandska foretag. | bagaget har hon
en brinnande karlek till forsaljningsarbete, en vilja att bygga nytt och
en outsldcklig tro pa att méten mellan ménniskor och férstéelsen av
en ménniskocentrerad kundupplevelse utgér utgangspunkten for all

framgangsrik férsiljning. Och livet som helhet.
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